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tramer. Estacifraessuperioren
B.1%alaregistradaenelmismo

mes del 2010 ylosprincipales *

destinos fueron Chile (49.5%),
Bolivia (1 1 8%), Estados Unidos

(8.6%), Ecuadior(6.6%6) Argenti- .

na(4.1%) yEspafia3.9%).

tro. “Puede suceder, por ejem-
plo,que los vuelos seretrasen
ynecesitenunmedio de pago
para la reserva de un hotel.
Asimismo, en muchos paises
el alquiler de autos requiere
cba:amdbdeimm

. Esimportante saber qneel
51. 1%delosperuanosque via-
jaronalextranjeroenabrilineron

hombresyel48 9% muperes De
estetotal, el 71 .4 Y tienenentre
20y49anosdeedad.

ENDEDORES

ENELMUNDO

Sibienlasfacilidades quege-
neraunatarjetaenunviaje son

miiltiples, lasdosgenerancier
tosgastosquehay queteneren
cuentaalmomerntode suuso.

Juan Antonio Cabanas,
country manager de Master-
Card para Peni y Bolivia, se-
fiala que “"cuando se usauna
tarjeta, ya sea decréditoode
débno.hmddmmm

desembolso de los viajeros
internacionales (25.74%) pa-
rael 201 1. Antonio Cabanas

anadequeenel2010fue$2,T .

bﬂbmsdedbla:ashrmnsh

junto al mar o visitar a un fa-
miliar son razones comunes

paraabordar unavidn.Sinem-
bargo, los viajes de negocios
delFeniihacia el mundoestan
también en aumento dentro
del actual contexio de globa-
lizaciony firmas de convenios
imernacionales,
Paraestos casos, existenlas
tarjetas de crédito empresa-
nriales, aquellas que, adiferen-
cia delas de consumo, estan
disefiadas para personas juri-
dicasy se usan normalmente
para gastos de napmsenla-

te coordinador del nstituto
de Formacién Bancaria, la
clasificacién sedaenbase a
las ventas anuales de las em-
presas. Las corporativas son,
por ejemplo, aquellas que
superan los S/, 200 millones
anuales y las grandes supe-
ranlosS/. 20millones peroson
menoresaS/. 200millones,
tastarjetas para usarlascomo
una herramienta de apoyo a
sus funcionarios, Durante su
viaje, estos pueden asumir,
por ejemplo, los costos de
combustible del auto alqui-
lado en el exiranjero, pagar
el hospedaje, enfrentar cual-
quier contingencia o atender
auncliente potencial yno per-
der oportunidades denego-
cio”, explica el experto,
Afiade que entre lasem-

de que no se puede retirar
efectivo porque su uso esta

sumo”, explica Infante Cor-



