
 

SEMINARIO 

El arte de seducir: comunicación eficaz para directivos 

Viernes 11 de julio, Atton Hotel 

       
PROGRAMA 
 
8:30am a  9:00am    : Recepción de participantes 
  
9:00am a 11:15am : Técnicas para diseñar mensajes eficaces y memorables 
  

· Teoría de la adaptación 
· Método Vendome 
· Método KISS 
· Regla del 3 
· Técnica ARE de persuasión 
· Principio de primacía y recencia 

  
11:15am a 11:30am  : Coffee break 
  
11:30am a   1:00pm   : El arte de persuadir con la palabra 
  

· Lenguaje emocional 
· Lingüística cognitiva (El poder de las palabras) 
· Método AIDA 
· Conectores (Cómo lograr la atención del público) 
· Las 3 fuentes de credibilidad 
· Persuasión por refuerzo visual 
· Efecto Anclaje y otras técnicas de neuromarketing asociadas a la comunicación. 

  
1:00pm a 2:30pm      : Almuerzo 
  
 2:30pm a 4:00pm  : Claves del lenguaje no verbal  
  

· Inteligencia emocional 
· Programación Neuro Lingüística 
· Efecto espejo 
· Dominio de la situación/escena 
· Disonancias cognitivas 

  
 4:00pm a 4:15pm : Coffee Break 
  
4:15pm a 6:30pm : Taller práctico mediante DAFO comunicativo individual  
 
Cierre del Evento  


